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Kompetent in allen Fragen rund um Liegenschaften

Die Bracher Immobilien AG in  
Solothurn ist eine verlässliche 
und kompetente Partnerin in 
sämtlichen Immobilienfragen. 
Die Dienstleistungen des Unter-
nehmens richten sich sowohl 
an Private als auch an Unter-
nehmen und institutionelle  
Investor*innen.

Liegenschaften sind etwas sehr Persönli-

ches. Deshalb muss auch die Chemie stim-

men und ein grosses Vertrauen da sein, 

wenn man eine Person oder ein Unterneh-

men mit Immobilienfragen betreut. Reto 

Bracher von der Bracher Immobilien AG 

befasst sich seit über 35 Jahren mit Liegen-

schaften und verfügt entsprechend über 

ein grosses Know-how und ein wertvolles 

Beziehungsnetz in der Branche. Mit seiner 

Firma, die 14 Mitarbeitende beschäftigt, ist 

er seit 12 Jahren für seine Kundschaft da.

Kaufen, verkaufen, bewirtschaften

Die Mitarbeitenden der Bracher Immobi-

lien AG sind die Fachleute, wenn es um den 

Verkauf, die Vermittlung und Bewertung von 

Eigentumswohnungen, Einfamilienhäusern, 

Wohn- und Geschäftshäusern, aber auch 

wenn es um Bauland geht. Das grosse Be-

ziehungsnetz hilft den Spezialist*innen, für 

ein Objekt möglichst effizient und profes-

sionell einen passenden Käufer oder eine 

passende Käuferin zu finden. 

Den Expert*innen der Bracher Immobi-

lien AG liegt nicht nur ein reibungsloser 

Kauf und Verkauf von Immobilien, sondern 

auch eine professionelle und sorgfältige 

Bewirtschaftung sehr am Herzen. Sowohl 

bei der administrativen (Mietverträge, 

Rechnungswesen, Versicherungswesen 

etc.) als auch bei der technischen Bewirt-

schaftung (Abnahme und Übergabe, Unter-

halts- und Renovationsplanung, Führung 

der Hauswartung etc.) sind die Mitarbeiten-

den sattelfest. Ob Wohn- oder Geschäfts-

häuser, Renditeobjekte oder Stockwerkei-

gentum: Bei der Bracher Immobilien AG ist 

die Kundschaft gut aufgehoben.

Das kundenorientierte Team der Bracher Immobilien AG.

Mit viel Leidenschaft im Dienst der Kundschaft

Mark Bracher hat zwei grosse 
Leidenschaften: Automobile 
und Immobilien. In beiden  
Bereichen bewegt er sich pro-
fessionell, routiniert und mit 
viel Herzblut. Im Zentrum aller 
Tätigkeiten steht für ihn immer 
die Zufriedenheit der Kund-
schaft.
Erfahrung hat er in beiden Gebieten sehr 

viel. Wie er beschreibt, ist er «als Treu-

händer aufgewachsen» und bewegte sich 

anschliessend während 35 Jahren in der 

Autoindustrie. Entsprechend ist er in bei-

den Bereichen sattelfest und weiss genau, 

worauf es seinen Kund*innen ankommt. 

Dass er ein grosser Dienstleister ist, reali-

siert man bereits beim ersten Kontakt. Er 

arbeitet gerne für Menschen und setzt al-

les daran, seinen Kund*innen ein Angebot 

zu unterbreiten, das zu 100 Prozent ihren 

Bedürfnissen entspricht. Dies sowohl im 

Automobil- als auch im Immobilienbereich.

Individuell und kundenorientiert

«Meine Idee ist es, den Kundinnen und Kun-

den Dienstleistungen anzubieten, die ein 

Händler heutzutage aufgrund des grossen 

Drucks fast nicht mehr offerieren kann», er-

klärt Mark Bracher. Auf Auftrag kauft oder 

verkauft er Automobile, bewertet sie und 

berät sowohl die Privatkundschaft als auch 

Firmen. Genau das, was früher als er noch 

für grosse Automobilfirmen tätig sein durfte, 

immer mehr auf der Strecke blieb, kann er 

heute tagtäglich ausleben. Im Gespräch mit 

einem Kunden findet er schnell heraus, wel-

che Wünsche und Vorstellungen vorliegen, 

und bietet ihm ein Fahrzeug entsprechend 

dem individuellen Bedürfnis an. 

Wie bei den Automobilen verhält es sich bei 

den Immobilien. Mark Bracher deckt auch in 

diesem Bereich die Nischen ab, die bei vielen 

grösseren Betrieben weniger beachtet wer-

den. So liegt sein Schwerpunkt nicht unbe-

dingt beim klassischen Handel mit Liegen-

schaften, sondern in der Beratung. Gerne 

übernimmt er auch Bauführer-Aufgaben 

und organisiert für seine Kund*innen einen 

Umbau. Eine weitere Spezialität von Mark 

Bracher sind beispielsweise Umzugs- und 

Räumungsorganisationen. «Für viele Men-

schen ist das nicht bewältigbar», beschreibt 

er. Zu seiner Kundschaft zählen auch viele 

ältere Personen, denen es an Kraft und 

Energie fehlt, die Räumung selbst durch-

zuführen. Mark Bracher ist sich bewusst, 

dass es ein grosser Vertrauensbeweis ist, 

eine Wohnung durch eine andere Person 

räumen zu lassen. Insbesondere wenn man 

schon mehr als die Hälfte des Lebens darin 

verbracht hat und eine grosse emotionale 

Bindung besteht. Wer Mark Bracher kennt, 

weiss, dass er mit seiner einfühlsamen Art 

und seinem Fingerspitzengefühl der richtige 

Mann für Arbeiten ist, die man üblicherweise 

keinen anderen Menschen anvertraut.

Automobile und Immobilien sind Mark Brachers Leidenschaften, die er zu seinem Beruf machte.
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Automobile und Immobilien  
aus Leidenschaft …
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Reto Bracher befasst sich seit über 35 Jahren mit 

Liegenschaften und verfügt entsprechend über 

ein grosses Know-how und ein wertvolles Bezie-

hungsnetz in der Branche.

Professionalität, offene Kommunikation, 

ein respektvoller Umgang mit Kund*innen, 

Mietenden und Partner*innen sowie Ver-

lässlichkeit sind für Reto Bracher und sein 

Team nicht nur Schlagwörter, sondern sie 

leben Tag für Tag nach diesen Grundsätzen. 

Auch sind sie aufgrund laufender Aus- und 

Weiterbildung stets auf dem neusten Stand 

und stehen ihren Kund*innen entsprechend 

kompetent zur Seite.

Mark C. Bracher


